
มคอ. 3 

มคอ.3 
รายละเอียดของรายวิชา สภ 343 การตลาดเพ่ือสังคม    

สาขาการสงเสริมสุขภาพ 
คณะกายภาพบําบัด  มหาวิทยาลัยศรีนครินทรวิโรฒ 

ภาคเรียนท่ี 2 ประจําปการศึกษา 2560 
 

 
หมวดท่ี 1 ขอมูลท่ัวไป 

 

1. รหัสและช่ือรายวิชา 
สภ 343  การตลาดเพ่ือสังคม                   
HP 343  Social Marketing 
   

2. จํานวนหนวยกิต 
 2(2-0-4) 
 

3. หลักสูตรและประเภทของรายวิชา 
หลักสูตรวิทยาศาสตรบัณฑิต (การสงเสริมสุขภาพ) 
ประเภทวิชา วิชาเฉพาะสาขา 
 

4. อาจารยผูรับผิดชอบรายวิชาและอาจารยผูสอน 
อาจารยผูรับผิดชอบรายวิชา 

อาจารย รัตนติพร โกสุวินทร อาจารยผูประสานงานรายวิชา คนท่ี 1 
อาจารย ดร.พิมลพร เชาวไวพจน   อาจารยผูประสานงานรายวิชา คนท่ี 2 

อาจารยผูสอน 
ลําดับท่ี รายช่ือ สังกัด 

1. อาจารย รัฐ สาเรือง อิสระ 
2. อาจารย ดร.พิมลพร เชาวนไวพจน คณะกายภาพบําบัด มหาวิทยาลัยศรีนครินทรวิโรฒ 
3. อาจารย ดร.ออมใจ  แตเจริญวิริยะกุล คณะกายภาพบําบัด มหาวิทยาลัยศรีนครินทรวิโรฒ 

 

5. ภาคการศึกษา / ช้ันปท่ีเรียน :   
ภาคการศึกษาท่ี 2 ชั้นปท่ี 3 

 

6. รายวิชาท่ีตองเรียนมากอน (Pre-requisite)   
ไมมี 
 

7. รายวิชาท่ีตองเรียนพรอมกัน (Co-requisite)  
ไมมี 
 

8. สถานท่ีเรียน 
ภาคทฤษฎี หอง 307  คณะกายภาพบําบัด มหาวิทยาลัยศรีนครินทรวิโรฒ 
 

9. วันท่ีจัดทําหรือปรับปรุงรายละเอียดของรายวิชาครั้งลาสุด 
พฤศจิกายน 2560 
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มคอ. 3 

หมวดท่ี 2 จุดมุงหมายและวัตถุประสงค 
 

1. จุดมุงหมายของรายวิชา  
เพ่ือใหนิสิตสามารถอธิบายสาระสําคัญของศาสตรท่ีเก่ียวของกับการสงเสริมสุขภาพและแนวคิดทางดาน
การตลาดสังคม โดยยึดหลักคุณธรรมจริยธรรม มีทักษะทางปญญา สามารถประยุกตความรูท่ีไดรับและนําไปใช
ประโยชนไดอยางเหมาะสม มีปฏิสัมพันธและมีสวนรวมในการแกปญหาอยางสรางสรรคระหวางบุคคลและ/
หรือกลุมคน สามารถทํางานเปนทีมในบทบาทผูนําและผูตามในระบบสุขภาพทุกระดับและในสถานการณท่ี
หลากหลาย มีการใชทักษะการแปลงขอมูลเปนขาวสารและการใชทักษะการสื่อสารเพ่ือการสงเสริมสุขภาพ 
รวมไปถึงการมีสวนรวมในการแกปญหาอยางสรางสรรคในสถานการณตางๆ ได โดยเม่ือเรียนจบวิชานี้แลว 
นิสิตสามารถ  

1. อธิบายเก่ียวกับปรัชญา แนวคิด และทฤษฎีทางการตลาดท่ีมุงเนนการตลาดเพ่ือสังคม  
2. อธิบายและสามารถทําการวิเคราะหระบบการตลาดสังคมและเครื่องมือการตลาดสงัคมได  
3. อธิบายและสามารถวางแผนการตลาด เพ่ือการสรางเสริมสุขภาพใหเหมาะสมกับ  

             การเปลี่ยนแปลงทางสังคมและสิ่งแวดลอม  
4. อธิบายการบริหารการตลาดเพ่ือการสรางเสริมสุขภาพ  
5. อธิบายเก่ียวกับกลยุทธและยุทธวิธีทางการตลาดเพ่ือสังคม  
6. อธิบายและสามารถวิเคราะหระบบตลาดภายใตสถานการณระบบสุขภาพของสังคมไทยในปจจุบัน  
7.  อธิบายพฤติกรรมผูบริโภคในการตลาด การวางแผนการสื่อสารการตลาด และการสงเสริม
การตลาดเพ่ือสังคมได 
8.  สามารถวิเคราะหเง่ือนไขทางสังคมเพ่ือกอใหเกิดการตลาดเพ่ือสังคมท่ีมีประสิทธิภาพได 
9. การประยุกตการตลาดเพ่ือสังคมในการสรางเสริมสุขภาพและการประเมินผลการใชหลักการตลาด
เพ่ือสังคมในการสรางเสริมสุขภาพได 

 

2. วัตถุประสงคในการพัฒนา/ปรับปรุงรายวิชา 
ปรับปรุงรายวิชาใหมีความสอดคลองกับเกณฑมาตรฐานหลักสูตรระดับปริญญาตรีของสํานักงาน

คณะกรรมการการอุดมศึกษา และเปนปจจุบันตามความตองการของผูใชบัณฑิต การเปลี่ยนแปลงของสังคมท่ี
เก่ียวของกับภาวะสุขภาพ และความกาวหนาทางวิชาชีพ 

 
3.  ผลการเรียนท่ีคาดหวังของรายวิชา (Course Learning Outcome) 
CLO รายละเอียด PLO 

CLO 1     อธิบายแนวคิดและองคประกอบของการจัดการทางการตลาดสังคม หลักการ
การสื่อสารทางการตลาด กระบวนการในการวางแผนการตัดสินใจทางการ
ตลาด  กระบวนการตลาดสังคมเพ่ือเปลี่ยนแปลงพฤติกรรมสุขภาพ 

PLO1  

CLO 2   ใชหลักการ การสื่อสารทางการตลาดและกระบวนการการตลาดสังคม ในการ
ออกแบบกิจกรรมหรือโครงการสงเสรมิสุขภาพ  

PLO3, 4, 11 
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มคอ. 3 

หมวดท่ี 3 ลักษณะและการดําเนินการ 
 

1. คําอธิบายรายวิชา  
 ศึกษาความหมายและความสําคัญของการตลาดเพ่ือสังคม แนวคิดและปรัชญาทางการตลาดท่ีมุงเนน

การตลาดเพ่ือสังคม วัตถุประสงคและองคประกอบของการจัดการทางการตลาด โดยคํานึงถึงสังคม ความพึง
พอใจของผูผลิต และผูบริโภค กระบวนการในการวางแผนการตัดสินใจทางการตลาด ตลอดจนวิเคราะหและ
ปรับกลยุทธทางการตลาดใหเหมาะสมกับการเปลี่ยนแปลงทางสังคมและสิ่งแวดลอมในงานสงเสริมสุขภาพ 

 

2. จํานวนช่ัวโมงท่ีใชตอภาคการศึกษา   

บรรยาย 
 

การฝกปฏิบัติ/งาน
ภาคสนาม/การฝกงาน 

การสัมมนา/กรณีศึกษา 
 
 

การศึกษาดวยตนเอง 
(SDL) 

 
24 - 6 60 

 

3. ความรับผิดชอบหลัก/ความรับผิดชอบรอง    
  

รายวิชา 

๑. ดานคุณธรรม 
จริยธรรม 

๒. ดาน
ความรู 

๓. ดานทักษะ
ทางปญญา 

๔. ดานทักษะ
ความสัมพันธ

ระหวาง
บุคคลและ

ความ
รับผิดชอบ 

๕.ดานทักษะการ
วิเคราะหเชิง

ตัวเลข 

๖. ดานทักษะ
การปฏิบัติ
ทางวิชาชีพ 

  

การสื่อสารและ
การใชเทคโนโลยี

สารสนเทศ 

  1 2 3 4 1 2 3 1 2 3 1 2 3 1 2 3 4 1 2 3 

สภ 343 การตลาดสังคม  
 

                
      

 
 

4. จํานวนช่ัวโมงตอสัปดาหท่ีอาจารยใหคําปรึกษาและแนะนําทางวิชาการแกนักศึกษาเปนรายบุคคล 
    2 ชั่วโมง/สัปดาห 
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มคอ. 3 

หมวดท่ี 4 การพัฒนาผลการเรียนรูของนักศึกษา 

1. คุณธรรม จริยธรรม  

1.1 คุณธรรม จริยธรรมท่ีตองพัฒนา 1.2 วิธกีารสอน 1.3 วิธีการประเมินผล 

1. มีคุณธรรม จริยธรรม และ
จรรยาบรรณทางวิชาการและวิชาชีพ 

                   - - 

2. มีความรับผิดชอบตอตนเองและ
สังคม เคารพกฎระเบียบและ
ขอบังคับตางๆ ขององคกรและสังคม 

1. กําหนดระเบียบการเขาหองเรียน 
การเขาหองสอบ  

1. ประเมินจากบันทึกการเขา
หองเรียนและหองสอบ การสงงานท่ี
ไดมอบหมาย  

3. เคารพสิทธิและรับฟงความคิดเห็น
ของผูอ่ืน 

- - 

4. เปนแบบอยางท่ีดีตอผูอ่ืนท้ังในการ
ดํารงตนและในการปฏิบัติงาน 

- - 

 

2. ความรู 

2.1  ความรูท่ีตองไดรับ 2.2 วิธีการสอน 2.3 วิธีการประเมินผล 

1. มีความรูความเขาใจในศาสตรดาน
การสงเสริมสุขภาพ 

1. อาจารยผูสอนสอดแทรกความรู
ดานการสงเสริมสุขภาพ  
 

1. ประเมินโดยใชแบบประเมิน
สัมมนาในชั้นเรียน  

2. มีความรูและความเขาใจใน
สาระสําคัญของศาสตรท่ีเก่ียวของกับ
การสงเสริมสุขภาพ 

1. การสอนบรรยายประกอบสื่อ  
2. การสัมมนา เรียนรูจากกรณีศึกษา 
และการนําเสนอหนาชั้นเรียน  
3. การมอบหมายใหทํารายงาน  

1. การสอบภาคทฤษฎี  
2. ประเมินจากรายงาน  
3. การประเมินโดยใชแบบประเมิน
ความรูในการนําเสนอในชั้นเรียน  

3. มีความรูและความเขาใจถึง
งานวิจัยท่ีเก่ียวของกับการสงเสริม
สุขภาพ 

 
- 
 

 
- 
 

3. ทักษะทางปญญา 
3.1  ทักษะทางปญญาท่ีตองพัฒนา 3.2 วิธีการสอน 3.3 วิธีการประเมินผล 

1. สามารถศึกษาขอมูล แนวคิดหรือ
หลักฐานใหมๆ จากแหลง ขอมูลท่ี
หลากหลายเพ่ือเปนพ้ืนฐานในการ
เรียนรูตลอดชีวิต 

 
- 
 

 
- 
 

2. สามารถประยุกตความรูภาคทฤษฏี 
ภาคปฏิบัติ เพ่ือนําไปใชประโยชนได
อยางเหมาะสม 

1. การอภิปรายในชั้นเรียนเรื่องการ
ประยุกตความรูเพ่ือการสงเสริม
สุขภาพ  
2. การสัมมนาและกรณีศึกษา  

1. ประเมินจากรายงานท่ีไดรับ
มอบหมาย  
2. ประเมินจากแบบประเมินการ  
นําเสนอในชัน้เรียนโดยอาจารย์  

3. สามารถศึกษาปญหาท่ีคอนขาง
ซับซอนดานการสงเสริมสุขภาพอยาง
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มคอ. 3 

3.1  ทักษะทางปญญาท่ีตองพัฒนา 3.2 วิธีการสอน 3.3 วิธีการประเมินผล 

มีวิจารณญาณ คิดวิเคราะหอยางเปน
ระบบและเสนอแนวทางในการแกไข
ไดอยางสรางสรรค 

- 
 

- 
 

 

4. ทักษะความสัมพันธระหวางบุคคลและความรับผิดชอบ 
4.1 ทักษะความสัมพันธระหวาง
บุคคลและความรับผิดชอบท่ีตอง

พัฒนา 

4.2 วิธีการสอน 4.3 วิธีการประเมินผล 

1. มีปฏิสัมพันธ และมีสวนรวมในการ
แกปญหาอยางสรางสรรคระหวาง
บุคคลและ/หรือกลุมคน และสามารถ
ปรับตัวไดตามสถานการณ 

1. การสัมมนา และอภิปรายในชั้น
เรียน  

1. ประเมินโดยใชแบบประเมิน
สัมมนาในชั้นเรียน 

2. สามารถทํางานเปนทีมในบทบาท
ผูนําและผูตามในระบบสุขภาพทุก
ระดับ และในสถานการณท่ี
หลากหลาย 

1. การถาม-ตอบและแลกเปลี่ยน
ความคิดเห็นในชั้นเรียน  

1. การประเมินโดยใชแบบประเมิน
สัมมนาในชั้นเรียน 

3. มีความรับผิดชอบในการเรียนรู  
รวมท้ังการพัฒนาตนเองเพ่ือพัฒนา
วิชาชีพอยางเหมาะสม 

 
- 
 

 
- 
 

 

5. ทักษะการวิเคราะหเชิงตัวเลข การส่ือสาร และการใชเทคโนโลยีสารสนเทศ 

5.1 ทักษะการวิเคราะหเชิงตัวเลข 
การส่ือสาร และการใชเทคโนโลยี

สารสนเทศท่ีตองการพัฒนา 

5.2 วิธีการสอน 5.3 วิธีการประเมินผล 

1. สามารถศึกษาวิเคราะหและทํา
ความเขาใจในประเด็นปญหาทาง
สุขภาพ โดยเลือกและประยุกตใช
เทคนิคทางคณิตศาสตรหรือสถิติท่ี
เก่ียวของอยางเหมาะสมในการศึกษา
คนควาและเสนอแนะแนวทางในการ
แกปญหา 

 
 
 
- 
 

 
 
 
- 
 

2. สามารถแปลงขอมูลเปนขาวสารท่ีมี
คุณภาพและเหมาะสมตอการสื่อสาร
ท้ังกับบุคคลและกลุมคนในสถานการณ
ท่ีหลากหลาย และนําไปใชในการ
สงเสริมสุขภาพไดอยางเหมาะสม 

1. มอบหมายงานใหจัดเตรียม
ขอมูลและนําเสนอในชั้นเรียน  

1. ประเมินจากรายงานท่ีไดรับ
มอบหมาย  
2. ประเมินจากการสังเกตในชั้นเรียน  

3. สามารถสื่อสาร ไดอยางมี
ประสิทธิภาพและเหมาะสมกับ
สถานการณ บุคคลและกลุมคน 

1. การนําเสนอขอมูลท่ีไดจากการ
สัมมนาในชั้นเรียนโดยมีรูปแบบท่ี
เหมาะสมกับผูฟง  

1. ประเมินจากแบบประเมินทักษะ
การสื่อสารระหวางการนําเสนอในชั้น
เรียน  
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5.1 ทักษะการวิเคราะหเชิงตัวเลข 
การส่ือสาร และการใชเทคโนโลยี

สารสนเทศท่ีตองการพัฒนา 

5.2 วิธีการสอน 5.3 วิธีการประเมินผล 

4. สามารถเลือกและมีทักษะในการใช
เทคโนโลยีสารสนเทศในการเก็บ
รวบรวมขอมูล ประมวลผล แปล
ความหมายและนําเสนอขอมูล
สารสนเทศไดอยางเหมาะสม   

 
 
- 
 

 
 
- 
 

 

6. ทักษะการปฏิบัติทางวิชาชีพ (ไมประเมินผล) 
 

หมวดท่ี 5 แผนการสอนและการประเมินผล 

1. แผนการสอน  

สัป
ดา

หที่
 วันท่ีสอน หัวขอ 

บร
รย

าย
 

ปฏ
ิบัต

 ิ
สัม

มน
า กิจกรรมการเรียนการสอน ส่ือท่ีใช ผูสอน 

1 12 ม.ค.61 บรรยาย 
-ปรัชญา แนวคิด ทฤษฎีดานการ ตลาด
เพ่ือสังคม  

2 - - - การถาม-ตอบ แลกเปลี่ยนความ
คิดเห็นในช้ันเรียน  

- Computer  
-  LCD 
-  Visualizer 

อ.รัฐ   สาเรือง  
 

บรรยาย 
-การวิเคราะหระบบการตลาดและ
เครื่องมือการตลาดเพ่ือสังคม  

2 - - - การถาม-ตอบ แลกเปลีย่น  
ความคิดเห็นในช้ันเรียน  

- Computer  
-  LCD 
-  Visualizer 

อ.รัฐ   สาเรือง  
 

2  
19 ม.ค.61 

บรรยาย 
-การวางแผนการตลาด กลยุทธ กลวิธี
การตลาดเพ่ือการสรางเสริมสุขภาพ  

2 - - - การถาม-ตอบ แลกเปลี่ยนความ
คิดเห็นในช้ันเรียน  
 

- Computer  
-  LCD 
-  Visualizer 

อ.รัฐ   สาเรือง  
 

บรรยาย 
-การบริหารการตลาดเพ่ือการสรางเสริม
สุขภาพ  

 2 - - - การถาม-ตอบ แลกเปลี่ยนความ
คิดเห็นในช้ันเรียน  
 

- Computer  
-  LCD 
-  Visualizer 

อ.รัฐ   สาเรือง  
 

3  
26 ม.ค.61 

บรรยาย 
-กลยุทธและยุทธวิธีทางการตลาดเพ่ือ
สังคม  

 2 - 
 
 

- - การถาม-ตอบ แลกเปลี่ยนความ
คิดเห็นในช้ันเรียน  
 

- Computer  
-  LCD 
-  Visualizer 

อ.รัฐ   สาเรือง  
 

บรรยาย 
-วิเคราะหระบบตลาดภายใตสถานการณ
ระบบสุขภาพของสังคมไทยในปจจุบัน  

 2 - 
 
 

- - การถาม-ตอบ แลกเปลี่ยนความ
คิดเห็นในช้ันเรียน  
 

- Computer  
-  LCD 
-  Visualizer 

อ.รัฐ   สาเรือง  
 

4 2 ก.พ.61 สอบกลางภาค  2 - - - สอบทฤษฎ ี - 
 

อ.ดร.พิมลพร  

5 7 ก.พ.61 บรรยาย 
-พฤติกรรมผูบริโภคในการตลาด 

 2 - 
 
 

- - การถาม-ตอบ แลกเปลี่ยนความ
คิดเห็นในช้ันเรียน  
 

- Computer  
-  LCD 
-  Visualizer 

อ.ดร.พิมลพร 

6 14 ก.พ. 61 บรรยาย 
-การวางแผนการสื่อสารการตลาด 

2 - - - การถาม-ตอบ แลกเปลี่ยน  
ความคิดเห็นในช้ันเรียน  

- Computer  
- LCD  
- Visualizer  

อ.ดร.พิมลพร  
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สัป
ดา

หที่
 วันท่ีสอน หัวขอ 

บร
รย

าย
 

ปฏ
ิบัต

 ิ
สัม

มน
า กิจกรรมการเรียนการสอน ส่ือท่ีใช ผูสอน 

7 21 ก.พ. 61 บรรยาย 
-การสงเสริมการตลาดเพ่ือสังคม 

2 - - - การถาม-ตอบ แลกเปลี่ยน  
ความคิดเห็นในช้ันเรียน  

- Computer  
- LCD  
- Visualizer  

อ.ดร.พิมลพร  

8 28 ก.พ. 61 บรรยาย 
-การวิเคราะหเง่ือนไขทางสังคมเพ่ือ
กอใหเกิดการตลาดเพ่ือสังคมท่ีมี
ประสิทธิภาพ 

2 - - - การถาม-ตอบ แลกเปลี่ยน  
ความคิดเห็นในช้ันเรียน  

- Computer  
- LCD  
- Visualizer  

อ.ดร.พิมลพร  

9 7 มี.ค. 2561 สัมมนา 
-สถานการณปจจุบันทางการตลาดสังคม
ในงานสงเสริมสุขภาพ 

- - 2  - แลกเปลี่ยน ความคิดเห็นในช้ัน
เรียน  
 

- Computer  
- LCD  
- Visualizer  

อ.ดร.พิมลพร  
อ.ออมใจ  

10 14 มี.ค. 2561 บรรยาย 
-การประยุกตการตลาดเพ่ือสังคมในการ
สรางเสริมสุขภาพ 

2 - -  - แลกเปลี่ยน ความคิดเห็นใน  
ช้ันเรียน  
 

- Computer  
- LCD  
- Visualizer  

อ.ดร.พิมลพร  

11 21 มี.ค. 2561 บรรยาย 
-การประเมินผลการใชหลักการตลาด
เพ่ือสังคมในการสรางเสริมสุขภาพ  

2 - - - แลกเปลี่ยน ความคิดเห็นในช้ัน
เรียน  
 

- Computer  
- LCD  
- Visualizer  

อ.ดร.พิมลพร  

12 28 มี.ค. 2561 สัมมนา 
-การประเมินผลใชหลักการตลาดเพ่ือ
สังคมสนับสนุนการสรางเสริมสุขภาพ 

- - 2  - แลกเปลี่ยน ความคิดเห็นในช้ัน
เรียน  
 

- Computer  
- LCD  
- Visualizer  

อ.ดร.พิมลพร  
อ.ออมใจ  

13 4 เม.ย. 2561 สัมมนา 
-สรุปการดําเนินงานการตลาดเพ่ือสังคม
ในการสรางเสรมิสุขภาพ 

- - 2  - แลกเปลี่ยน ความคิดเห็นในช้ัน
เรียน  
 

- Computer  
- LCD  
- Visualizer  

อ.ดร.พิมลพร  
อ.ออมใจ  

14 18 เม.ย. 2561 สอบปลายภาค  2 - - - สอบทฤษฎ ี -  อ.ดร.พิมลพร 

 
2. แผนการประเมินผลการเรียนรู   

 
กิจกรรม ผลการเรียนรู วิธีการ สัปดาห สัดสวน (%) 

 1 2.1, 2.2, 3.2, 5.2 (5.3) สอบกลางภาค 6 40 
2 2.1, 2.2, 3.2, 5.2 (5.3) สอบปลายภาค 16 40 
3 1.2, 2.1, 2.2, 3.2, 4.1, 4.2 5.2 (5.3) การนําเสนอผลการสัมมนา  12, 13 10 
4 1.2, 2.1, 2.2, 3.2, 4.1, 4.2 5.2 (5.3) รายงานกลุม 12, 13 10 
 
 
 
การประเมินผลการเรียนตามมาตรฐานผลการเรียนรู : 

มาตรฐานผลการเรียนรู วิธีการประเมิน รอยละ 
1. ดานคุณธรรม จริยธรรม 1.ประเมินโดยใชแบบบันทึก การปฎิบัติตาม

กฎระเบียบการเขาหองเรียน การเขาหองสอบตรง
ตอเวลา  
 

10 
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2. ดานความรู 1. สอบภาคทฤษฏี  
2.ประเมินโดยใชแบบประเมินการสัมมนาและการ
นําเสนอ โดยอาจารย  

35 

3. ดานทักษะทางปญญา 1. สอบภาคทฤษฏี  
2.ประเมินโดยใชแบบประเมินการสัมมนา และการ
นําเสนอ โดยตนเอง เพ่ือนนิสิตและอาจารยมีสวน
รวมในชั้นเรียน  

35 

4. ดานทักษะความสัมพันธระหวาง
บุคคลและความรับผิดชอบ 

1.ประเมินความรับผิดชอบโดยการสังเกตในการ
เรียนรู การสงงาน ความถูกตองของงาน ท่ีไดรับ
มอบหมายโดยอาจารย  

15 

5. ดานทักษะการวิเคราะหเชิง
ตัวเลขการสื่อสารและการใช
เทคโนโลยีสารสนเทศ 

1. ประเมินวิธีการสื่อสารโดยใชแบบประเมินการ
นําเสนอในชั้นเรียน (วิธีการสือ่สาร/รูปแบบสื่อ) โดย
อาจารย  

5 

 
เกณฑการพิจารณาตัดเกรด : 
            1.  ใชการประเมินผลแบบอิงกลุมดังนี้ 

  2.  นิสิตตองเขาเรียนครบรอยละ 80 จึงจะมีสิทธิ์การสอบ  
  3.  นิสิตตองไดคะแนนการสอบภาคทฤษฏีมากกวารอยละ 50 และมีคะแนนภาคปฏิบัติมากกวารอย  
ละ 60 จึงจะถือวาสอบผาน 

 
 

หมวดท่ี 6 ทรัพยากรประกอบการเรียนการสอน 

1. ตําราและเอกสารหลัก 
1. พรทิพย สัมปตตะวนิช. (2540). การตลาดเพ่ือสังคม. กรุงเทพฯ: บริษัทธรรมสาร จํากัด.  
2. ปณิศา ลัญชานนท. (2548). หลักการตลาด. กรุงเทพฯ: บริษัทธรรมสาร จํากัด.  
3. สุชาวด ียิ้มดี. (2547). การตลาดเบื้องตนในบริการสุขภาพ. กรุงเทพฯ: หจก. จิรรัชการพิมพ.  
4. Peter Spalton เรียนลัดการตลาด (2557) แปลโดย สนุียรัตน ลิมปนวิวิธ กรุงเทพฯ: บริษัทเอกเปอร   
   เน็ท จํากัด. ตนฉบับเดิมชื่อ Marketing Secrets 

2.  เอกสารและขอมูลสําคัญ 
     1. Kotler, P. การตลาดฉบับคอตเลอร Kotler on marketing. (2560) แปลและเรียบเรียงโดย เมธา  
     ฤทธานนท). กรุงเทพฯ: สํานักพิมพ BrandAge books. ตนฉบับเดิมชื่อ Kotler on marketing: how to  
     create, win, and dominate markets.  

3.  เอกสารและขอมูลแนะนํา 
      1. กลุมงานสนับสนุนงานการตลาดเพ่ือสังคม สํานักงานกองทุนสนับสนุนการสรางเสริมสุขภาพ (สสส) 
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หมวดท่ี 7 การประเมินและปรับปรุงการดําเนินการของรายวิชา 
 

1. กลยุทธการประเมินประสิทธิผลของรายวิชาโดยนักศึกษา 
1. การตอบคําถามของอาจารยและเพ่ือนนิสิตในชั้นเรียน 
2. สังเกตปฏิสัมพันธระหวางผูสอน กับ ผูเรียน การมีสวนรวมในการซักถาม อภิปราย 
3. ใหนิสิตแสดงความคิดเห็นตอการจัดการเรียนการสอนของรายวิชาในแบบประเมินท่ีสาขาวิชาจัดทํา
ข้ึน 

2. กลยุทธการประเมินการสอน 
1. การสังเกตการสอนของผูสอนโดยทีมผูรวมสอน  
2. ผลการสอบ และผลงานจากการเรียนรูท่ีไดรับมอบหมาย 
3. การทวนสอบและประเมินผลการเรยีนรู 

 
3. การปรับปรุงการสอน   

 1.   ประสานงานกับอาจารยพิเศษใหบรรยายตามชั่วโมงการสอนท่ีจัดให 
 

4. การทบทวนสอบมาตรฐานผลสัมฤทธิ์ของนักศึกษาในรายวิชา 
1. การทวนสอบจากการตรวจผลการประเมินการใหคะแนน/เกรดกับขอสอบ  และรายงาน โดย

คณะกรรมการท่ีไดรับการแตงตั้ง 
5. การดําเนินการทบทวนและการวางแผนปรับปรุงประสิทธิผลของรายวิชา 

1. ปรับปรุงรายวิชาทุกปตามผลการประชุมคณะกรรมการบริหารหลักสูตรและอาจารยประจาํ
หลักสูตร 

2. ปรับปรุงรายวิชาตามรอบการปรับปรุงหลักสูตรทุก 5 ป 

คณะกายภาพบาํบดั   มหาวิทยาลยัศรีนครินทรวิโรฒ หนา้ 9 

 


